
Einladung
Partnertag der Imperia AG 

für imperia und pirobase Partner

30. Juni 2010

Anmeldung zum Partnertag
Bequem online anmelden unter: 
www.imperia-ag.de/Partnertag

Ihre Ansprechpartnerin
Frau Verica Dragosavac  ·  Tel. +49 (0)221 770-2646 

vdragosavac@imperia-ag.de  ·  www.imperia-ag.de 

Imperia AG  ·  Maarweg 149-161  ·  50825 Köln

Unsere Hotelempfehlung
NH Hotel Mediapark **** 

Im Mediapark 8b · 50670 Köln  ·  Tel. +49 221 27150

nhkoelnmediapark@nh-hotels.com · www.nh-hotels.de

Abendveranstaltung
Maybach
Maybachstr. 111  ·  50670 Köln 

Im Direktionsgebäude des ehema-

ligen Güterbahnhofs entstand 1998 

das Maybach. Mit seinen weitläufigen 

und architektonisch außergewöhn-

lichen Räumlichkeiten sowie dem 

wunderschönen und sonnigen Bier-

garten gehört das Maybach sicherlich zu den besonderen 

Adressen in Köln.

Die anspruchsvolle Crossover-Küche und die imposante 

Weinauswahl sorgen – insbesondere bei schönem Wetter – 

für regen Zuspruch bei einem breiten Publikum.

Veranstaltungsort
Osman30 
Im Mediapark 8  ·  50670 Köln

Parkmöglichkeiten direkt unter dem Mediapark.

Vom Osman30 gelangen sie über die Maybachstraße in weni-

gen Fußminuten direkt zur Abendveranstaltung ins Maybach.
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Die neue Imperia AG 

Die Imperia AG ist einer der führenden Anbieter von Enter-

prise Content Management-(ECM)-Lösungen. Neben einem 

umfangreichen Beratungsteam von ECM-Experten gehören 

die beiden Produktmarken imperia und pirobase zu unserem 

Kernangebot. 

Produkte
pirobase und imperia sind seit mehr als 13 Jahren etablierte 

Größen im Content Management-Segment. Dieses Produkt-

portfolio ermöglicht die Entwicklung individueller Lösungen 

für die verschiedensten Kundenanforderungen: 

imperia: Prozessorientiertes Content Management. 

Kinderleicht. Out-of-the-Box-Lösung, die sich durch ihre 

hohe Prozessorientierung und Usability auszeichnet.

pirobase: Enterprise Content Management-Lösung,

die durch ihre hervorragende Skalierung bei hoher

Integrationsfähigkeit überzeugt und die Basis für

anspruchsvolle IT-Architekturen bildet.

Stärken
Unser Erfolg beruht – neben unseren Produkten – auf drei 

starken Säulen: Zufriedene Kunden, ein leistungs fähiges,

erfahrenes Team und ein engagiertes und lebendiges

Netzwerk von Partnern. 

Unsere Ansprechpartner vor Ort:
Jörg Krähschütz, Vorstand

Kai Finke, Direktor Vertrieb

Oliver Majuntke, Partner Manager

Georg Hermann, Direktor Produktmarketing

Albert Aschauer, Chief Technology Evangelist

Jens Otto, Direktor Services

Bernd Plönnies, Presales Manager

Die Eckdaten

09:00 Uhr
–10:00 Uhr

Frühstück und Empfang

10:00 Uhr
–10:30 Uhr

Begrüßung und Einführung:
Die neue Imperia AG

10:30 Uhr
– 11:00 Uhr

Das Partnerprogramm
der Imperia AG

11:00 Uhr
– 12:30 Uhr

Vorstellung imperia 9:
Die neue Version im Überblick

12:30 Uhr
– 14:00 Uhr 

Mittagessen

14:00 Uhr
– 15:30 Uhr

pirobase 7.2:
Vorstellung der aktuellen Version

15:30 Uhr
– 16:00 Uhr

Roadmap – die nächsten Schritte und 
Entwicklungsschwerpunkte

16:00 Uhr
– 16:45 Uhr

Ka� eepause

16:45 Uhr
– 17:15 Uhr 

Sales Kit:
Vertriebsdokumente und Materialien

17:15 Uhr
– 18:00 Uhr

Round Table & Zusammenfassung

ab
19:00 Uhr

„Come Together“
beim Abendessen und Kölsch

Liebe Partner,

es gibt viel Neues bei der 

Imperia AG! Durch die Ver-

schmelzung der Imperia AG 

mit dem Geschäftsbereich 

„Software Solutions“ der 

PIRONET NDH AG sind wir 

größer geworden und bieten 

nun zwei Content Management-Lösungen an.  Wir freuen uns, 

Ihnen unser neues Unternehmen mit seinem erweiterten Portfolio 

in allen Details vorzustellen und laden Sie herzlich ein – zum 

Ersten Partnertag der neuen Imperia AG am 30.06.2010
im Osman30 in Köln.

Die neue Imperia AG: Das sind unsere Produkte pirobase und 

imperia, die bei Kunden für verschiedenste Anforderungen und als 

strategische Technologieplattform genutzt werden. Das sind rund 

100 Content Management-Experten mit jahrelanger Erfahrung in 

Projekten aller Größenordnung. Das sind Konzernkunden aus allen 

Branchen, genauso wie Mittelständler, Kommunen und Univer-

sitäten. Das sind vielfältige Einsatzszenarien. Und nicht zuletzt:

Das sind Sie, unsere Partner! 

Nutzen Sie unseren Partnertag dazu, uns besser kennenzulernen 

und einen detaillierten Einblick in unsere Produkte zu erhalten. 

Wir stellen Ihnen unser Partnerprogramm vor und geben Ihnen 

die Möglichkeit, aus erster Hand alles Wichtige rund um unser 

Unternehmen und die Weiterentwicklung unserer Produkte und 

Lösungen zu erfahren. 

Wir freuen uns sehr auf Ihre Teilnahme!

Mit freundlichen Grüßen

Kai Finke,
Direktor Vertrieb

Oliver Majuntke,
Partner Manager

Kai Finke,


